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VIER SPEZIALISTEN

ie Vermdgenslage, das Alter des Anlegers,

seine Familienstruktur, sein Sicherheits-

bediirfnis - es gibt viele Gesichtspunkte, die

Einfluss auf die Gestaltung eines optimalen

Anlageportfolios haben. Schon deshalb sind
kompetente Berater gefragt. Um Know-how im Interesse
der Anleger sicherzustellen, hatte MPC Capital jetzt das
zweite Mal zum MPC-Expertentag nach Hamburg gela-
den. Hochkaratige, unabhingige Referenten und ein in-
teressantes Themenspektrum begeisterten die rund 400
anwesenden Vermogensberater.

Stefan Loipfinger

Wirtschaftsjournalist
ZUM MARKT DER GESCHLOSSENEN FONDS

ie Aussichten bewertet der anerkannte

Fachmann je nach Fondsart sehr unter-
schiedlich. ,Schaut man auf die Immobilien-
fonds, fallt auf, dass 2002 das Platzierungsvo-
lumen fiir die USA erstmals das flir innerdeut-
sche Fonds tibertroffen hat. Nicht ohne Grund
- der deutsche Immobilienmarkt ist schwierig,
attraktive geschlossene Fonds sind die Ausnah-
me. Ich gehe davon aus, dass dieser Markt seine
Talsohle erst 2004 oder gar 2005 erreicht.”
Auch US-Fonds hélt er nicht fiir uneinge-
schrankt empfehlenswert. ,Hier hingt es sehr
vom lokalen Know-how des Anbieters ab."
Grundsatzlich aber sieht Loipfinger Auslands-
immobilienfonds als geeignetes Mittel der Di-
versifikation, nicht zuletzt, um die verschiede-
nen Steuerfreibetrige auszuschopfen. In die-
sem Zusammenhang rechnet er damit, dass ne-
ben den Bestsellern Niederlande, Kanada und
USA andere Lander an Bedeutung gewinnen.

Den Markt der Schiffsbeteiligungen beurteilt
der Fonds-Spezialist als aussichtsreich. ,Die
Tonnagesteuer bleibt wohl, die Leistungsbilan-
zen der Beteiligungsgesellschaf-
ten sind relativ gut, im Fondsm-
anagement ist viel Professiona-
litat verankert.” Ahnlich positiv

STEFAN
GIESECKE

PROF. DR.
FRANZ BUSSE

ist sein Blick in die Zukunft der Private Equity-
Anlagen. ,Der Bedarf an Privatkapital steigt in
dhnlichem MabBe, wie die Kreditbereitschaft der
Banken sinkt. Da tun sich neue Chancen auf."

Dr. Min Sun

Geschiaftsfiihrer der FERI Trust

ZUR WIRTSCHAFTLICHEN PERSPEKTIVE VON
EUROPA UND NORDAMERIKA

Wirtschaftliche Prognosen in diesen Zei-
ten? ,Sind schwer anzustellen”, antwor-
tet der Geschiftsfiihrer eines der fiihrenden
privaten Wirtschaftsforschungsinstitute. Um
dennoch zu konkreten Analysen zu kommen,
setzt Dr. Min Sun in seiner Bewertung einen in
etwa gleich bleibenden Rohdlpreis voraus. Die
Perspektiven fiir Europa, die er dann ent-
wickelt, unterscheiden sich erheblich von de-
nen fiir Nordamerika. ,Der nordamerikanische
Markt ist trotz globaler Sicherheitsrisiken und
eines noch nicht abgeschlossenen wirtschaftli-
chen Restrukturierungsprozesses vergleichs-
weise aussichtsreich zu beurteilen. Die wesent-
lichen Ursachen: eine weiterhin expansive
Geldpolitik und eine aktive, liberale Steuerpoli-
tik.” Sun halt ein Wirtschaftswachstum von
zwei Prozent flir méglich. In Europa, vornehm-
lich in Deutschland, liegen die Dinge anders -
weniger erfreulich. Dr. Suns Hauptargumente:
.Neben globalen Sicherheitsrisiken gibt es eine



UND VIEL
KNOW-HOW

erhebliche Vertrauenskrise bei Konsumenten
und Investoren, spate und zu schwache Impul-
se bei der Geldpolitik und einen erheblichen
Reformstau in den groBen Landern." Weil an-
gesichts des starken Euro der Export behindert
bleibe, kdnne auch eine Erholung der Weltwirt-
schaft nur relativ geringe Wirkung nach sich
ziehen. Die Wachstumsquote, gegenwiértig mit
1,5 Prozent angenommen, konne auch noch
auf ein Prozent zurlickfallen.

Prof. Dr. Franz Busse
Institut f. Finanz- und Investitionsmanagement
ZU ANLAGESTRATEGIEN VON PRIVATANLEGERN

eutsche Anleger sind sicherheitsorientiert.

Das zeigt ihr Anlageverhalten, bei dem Le-
bensversicherungen, festverzinsliche Papiere
und sogar Sparkonten nach wie vor eine erheb-
liche Rolle spielen. Soll nun ein Portfolio nach
Renditegesichtspunkten verdndert werden, ist
es naturgemaB sehr wichtig, diesem Sicher-
heitsbediirfnis auch weiterhin gerecht zu wer-
den. Professor Busse: ,Da kommt es darauf an,
Assets hinzuzunehmen, die miteinander nicht
korrelieren.” Busses Institut hat in umfangrei-
chen Berechnungen nachgewiesen, dass durch
eine entsprechende Ergdnzung des Portfolios
bei entsprechend steigender Zahl der Anlagen
das Sicherheitsmoment liberproportional an-

JAls Berater
missen mich
4 andere Blick-
winkel inter-
essieren. Und was ich
hier gehort habe, war
sehr gut. Es hat sich ge-
lohnt."
Ralf Schroeder
Stadtsparkasse Koln

Viel Zulauf im
gldsernen Kuppel-
saal des Hotels
+Hafen Hamburg".
Neben den
Fachvortrdagen
konnten sich

{ die Berater auch
iiber die aktuelle
Entwicklung

der MPC

Capital AG
informieren.

.Schones Ambiente,
hochkaratige Referen-
ten, an deren Meinung
=8 man nicht vorbei-
kommt. Ich denke, man muss
hier gewesen sein."

Gotze Wache

Bankkhaus Lobbecke, Berlin
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b | LEin Blick iiber den Tellerrand. In- *
7 ™ ' teressante volkswirtschaftliche
Perspektiven.”

Karsten Lewe

. Kooperationspartner

v der Funk-Gruppe, Liibeck :

steigt, obschon andererseits die
Renditeaussichten  wachsen.
Busse hilt geschlossene Fonds
fiir geeignete Anlagen, Portfo-
lios zu optimieren. ,Besonders
nontraditionelle Assets gewin-
nen da an Bedeutung - etwa
Schiffsbeteiligungen und Private
Equity-Fonds."

.Ich war schon im vergangenen
Jahr hier. Hier geht's um die Sa-
che. So eine Veranstaltung lasse
ich mir nicht entgehen.”
Marion Lehing
Finanzmaklerin, Berlin

Stefan Gieseoke é‘ JNattrlich sind die

Vortrdge unterschied-
lich interessant. Mich
! hat Dr. Sun besonders
beeindruckt. Als Beraterin niit-
zen mir diese Informationen
auBerordentlich."
Heide Kollatz
Vermogensberaterin, Berlin

Vorstand HDI Lebensversicherung

ZUM VERANDERTEN
LEBENSVERSICHERUNGSMARKT

Das Ausland macht es vor: Lebens-
versicherungen sind entwicklungs-
féhig. In diesem Zusammenhang werden
wir erfahren, dass auch in diesem Markt

Rankings und Ratings zunehmend wichti- r N LEin Markt-
ger werden. Schon heute sind Produkte ent- > 4 platz der In-
standen, die den traditionellen Gedanken der i ; formationen.
Lebensversicherung mit den modernen Uber- R*-_,;_ . So etwas

legungen von Asset Allocation verkniipfen. Da-
mit verdndert sich dann auch das Chancenprofil
in zeitgemaBer Weise. Giesecke rechnet im Ubri-
gen mit einem gewaltigen Konzentrationspro-
zess auf groBe Anbieter. ,Frankreich hat das vor-
gemacht. Dort liegt 70 Prozent des Marktes bei
den GroBen. Bei uns sind es nur 30 Prozent." W

brauchen wir."
Florian Holst
HKV, Hamburg
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